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Crean primer juego de mesa para mejorar la produccion piscicola en
Colombia

« Pesca el negocio es un juego de mesa creado por estudiantes y docentes
de la Facultad de Medicina Veterinaria y Zootecnia de la Universidad CES de
Medellin para que productores piscicolas del pais refuercen sus
conocimientos de estos sistemas productivos y aprendan a tener una mayor
rentabilidad en sus negocios.

e La Asociacion de Piscicultores del municipio de San Carlos, Antioquia —
Asopisan, sera la primera comunidad beneficiada de esta herramienta
didactica que, con apoyo de la Universidad CES, logr6 constituir de acuerdo
a sus necesidades. Este mes se usara el juego con 23 piscicultores de la
region.

Medellin, julio 19 de 2022. Pesca el negocio es un juego de mesa con
dindmicas similares a las del juego ‘monopoly’ en el que cuatro jugadores, en
este caso productores piscicolas, competirdn con sus conocimientos para
adquirir dinero que les permitirA comprar su propio estanque y peces dentro del
juego, para el desarrollo de su produccién. El ganador es aquel que culmine
primero su ciclo productivo.

El juego se disefid con el apoyo de docentes y estudiantes de la Facultad de
Medicina Veterinaria y Zootecnia de la Universidad CES para que piscicultores
pequefios y medianos pongan a prueba los conocimientos que aprendieron en
el manual Manejo integral de pequefios sistemas productivos de
tilapia, desarrollado en conjunto con la Asociacién de Piscicultores del Municipio
de San Carlos, Antioquia (Asopisan).
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“El manual es un insumo del proyecto en el que se encuentran recomendaciones
bésicas para que el productor tenga un sistema productivo mas eficiente. Esos
conocimientos se ponen a prueba y habra preguntas relacionadas con costos,
alimentacion, con la calidad del agua, entre otras”, contd Lina Johanna Correa
Agudelo, docente de la Facultad de Medicina Veterinaria y Zootecnia.

El primer encuentro ladico serd en San Carlos, Antioquia, con docentes y
estudiantes de la Facultad y 23 productores de Asopisan a finales de julio de
2022.

¢, Como se ‘pesca’?

Los jugadores avanzaran por un tablero al tirar los dados y se encontraran con
varias preguntas como: ¢cuantas veces al dia se debe alimentar a los peces en
etapa de alevinaje? (crias recién nacidas). Ellos deberan responder para recibir
dinero y adquirir hectareas de agua para su estanque y peces para su
produccion. Si no saben la respuesta, por detrds de las tarjetas esta la
informacion correcta y asi podran aprender mientras juegan.

“Quisimos que este juego tuviera fichas, dados y dinero para que los
piscicultores aprendan sobre el manejo de las finanzas y sobre como se manejan
los recursos en un sistema productivo donde gana dinero con su produccion,
pero debe pagar sus insumos. Esto es una dinamica realista, en un negocio hay
pérdidas y ganancias”, comentd Francisco José Arango Vacares, investigador
del proyecto y coordinador de Extension de la Facultad de Medicina Veterinaria
y Zootecnia.

Esta herramienta ademas es una oportunidad de lograr una integracién entre los
piscicultores y sus familias, ya que permite un encuentro para compartir los
conocimientos y pasar un buen rato en comunidad.

Los investigadores esperan replicar este juego en conocimientos especificos de
sistemas de produccion de tilapia en el pais e impactar positivamente estos
territorios, a los piscicultores y a sus familias.

‘A través de Pesca el negocio queremos capacitar a productores innatos en
conocimientos mas avanzados que les permitira mejorar su sistema productivo.
Queremos gque tengan los tecnicismos del sector piscicola para que incluso
ahonden en las problematicas como el manejo de la calidad del agua, de la
produccion de peces, 0 en los asuntos financieros y administrativos”, detallé la
investigadora.

La herramienta didactica no es de un solo uso. Se espera que los piscicultores
sigan jugando para que se acerquen mas a los conceptos técnicos. Este
proyecto fue financiado por la Gobernacion de Antioquia y el Ministerio de
Ciencia, Tecnologia e Innovacion —Minciencias- a través del sistema general de
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regalias para promover una educacion en piscicultura que beneficie las granjas
pequefias de tilapia.

En 2019, la Facultad de Medicina Veterinaria y Zootecnia intervino las agua y
peces de las granjas piscicolas de San Carlos para mejorar su calidad. Con esto,
se beneficiaron 60 familias de la region.

Descarga aqui el material audiovisual de Pesca el negocio:

Video 1
https://www.youtube.com/watch?v=ABj9lae2i00

Video 2
https://www.youtube.com/watch?v=Ui8-ANQID2Y

Imagen 1
Imagen 2
Imagen 3
Imagen 4
Imagen 5
Imagen 6
Imagen 7
Imagen 8
Imagen 9
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https://ces.musvc3.net/e/t?q=6%3dKXIUSb%26u%3dT%268%3dYGTP%26I%3dCZTcC%26N%3d2N3IC_LZvj_Wj_KkwY_Uz_LZvj_VoPGQ.8HEN45y.7xF_Bubs_L064D7q_KkwY_VzP_1tmt_B7Ufsb65nU3sx_KkwY_UPO3F_CI4Kw9_1tmt_B775rEEJ_1tmt_AYENv_Fy8rN7_LZvj_Wm875rE_Bubs_LZ4M7_7jF05r08_LZvj_Wm0yHnKuF%26m%3dFEM4u5j56M.HnM%263M%3d0XRXD
https://ces.musvc3.net/e/t?q=7%3d8ZAVFd%26m%3dU%26u%3da9UC%26K%3d5aGe5%26O%3doPuJz_NRwW_Yb_LXyQ_Vm_NRwW_XgQ4S.zI2Pv6l.9pG_ywTt_9Bx519i_LXyQ_WmR_suZv_48bE9-eUwmh95_suZv_3Z2Pn_MvQs7l_NRwW_YeGhEmOw_NRwW_X7O1I_n9kEvG_ywTt_00fGhEm_LXyQ_VCQuG_j7nJhEhH_ywTt_00h9uAs5s%260%3dnOz5h7bRdW.uAu%26Cz%3dW6bAa
https://ces.musvc3.net/e/t?q=3%3d9bSRGf%265%3dQ%26v%3dcQQD%26M%3dMWHgM%26K%3dpRCF1_PjsX_at_HY1i_Rn_PjsX_Zy3mQ.2Co.KDI4AL.DmR_Aqax_K61RtJqA_Aqax_K69bSRGf_Aqax_K6iQB52Q_Aqax_K69_PjsX_ZyQK99J3Pt_HY1i_RCZS4m_PjsX_ZNRHNtD295Bi_PjsX_ZNRHZSR0-hO-QA_PjsX_ZNRH9_Aqax_KU0h51(1)_PjsX_ZNRHZ.KQ.0d_Aqax_KU0h9._HY1i_RCZSC.-uG7.FvE_Aqax_L63R6_IwSA3m_PjsX_awCiG5Kx_PjsX_ZOK21i9tK_65lGDC_zylp_ABxCiG5_HY1i_RDSCC_k96FiGzD_zylp_ABz5vCA1t%26B%3d6K1TvS.vCC%2691%3dYNXBc
https://ces.musvc3.net/e/t?q=0%3dCVKYKZ%26w%3dX%26z%3dWIXH%26G%3dEdLaE%26R%3dtL5M5_Jbzb_Ul_Ocua_Yr_Jbzb_Tq0qK.tJs.E6P85D.KqL_3xer_CC5LlQu5_3xer_CCCVKYKZ_3xer_CCmK4B6K_3xer_CCC_Jbzb_TqYO31Q7Jl_Ocua_YGTKAq_Jbzb_TFYLHlK63wIm_Jbzb_TFYLTKYD-bG-XE_Jbzb_TFYL3_3xer_CbDbw8(5)_Jbzb_TFYLT.CX.CS_3xer_CbDb1._Ocua_YGTKJ.-yAy.Mz9_3xer_DC7Lx_P1M30q_Jbzb_UoJmAwR2_Jbzb_TGR68m3lE_xBpA6J_4sdw_E6pJmAw_Ocua_YHM5J_o3xMmArK_4sdw_E6rBz738x%266%3dxR5NnZ.z75%26F5%3dSFeFW
https://ces.musvc3.net/e/t?q=8%3d0TCWHX%26o%3dV%26w%3dUAVE%26E%3d7bIY7%26P%3dqJwK2_HTxY_Sd_MZsS_Wo_HTxY_Ri8nI.lHp.CxN536.InJ_uvbp_5A2JdOr3_uvbp_5A0TCWHX_uvbp_5AjIv03I_uvbp_5A0_HTxY_RiXL1sO4Hd_MZsS_WDRC9n_HTxY_R8WIFdI31oGj_HTxY_R8WIRCWA-Z9-VB_HTxY_R8WI1_uvbp_5ZAZo6(2)_HTxY_R8WIR.4d.CX_uvbp_5ZAZs._MZsS_WDRCH.-v9q.Kw7_uvbp_6A4Jp_NxKu8n_HTxY_SgHj9oPy_HTxY_R9P36j1dC_p0m9xH_1qVu_B4hHj9o_MZsS_WEKwH_l1pKj9jI_1qVu_B4j0w5u6u%264%3dpP2LfX.w5w%26D2%3dQ8cCU
https://ces.musvc3.net/e/t?q=0%3d2bIY0f%26u%3dX%26o%3dcGX7%26M%3dCdAgC%26R%3diR3Mt_PZzQ_aj_OR1Y_Yg_PZzQ_Zo0fQ.rJh.K4PwAB.KfR_1xTx_ACtRjQjA_1xTx_AC2bIY0f_1xTx_ACbQ2BuQ_1xTx_AC2_PZzQ_ZoaD9yQvPj_OR1Y_Y6ZIAf_PZzQ_ZDYANjKu9uIb_PZzQ_ZDYAZIY3-hE-X4_PZzQ_ZDYA9_1xTx_Ab3hu8(t)_PZzQ_ZDYAZ.0f.3Y_1xTx_Ab3hy._OR1Y_Y6ZIJ.-nGw.MoE_1xTx_BCvRv_PpS10f_PZzQ_amJbGuRq_PZzQ_ZERu8b9jK_vBeG4J_sybw_4BnJbGu_OR1Y_Y7S3J_d9vMbGpK_sybw_4BpBoC18m%26B%3dvRtTlZ.oC3%26Ft%3dYDe5c
https://ces.musvc3.net/e/t?q=A%3dGZMZOd%26y%3dY%264%3daKYL%26K%3dGePeG%26S%3dxP7N9_Nd1f_Yn_Pgyc_Zv_Nd1f_XsAuO.vKw.I8QB9F.LuP_5yiv_ED9PnRy9_5yiv_EDGZMZOd_5yiv_EDqO6C0O_5yiv_EDG_Nd1f_XscS73RANn_Pgyc_ZKXMBu_Nd1f_XHZPLnL07yJq_Nd1f_XHZPXMZH-fI-YI_Nd1f_XHZP7_5yiv_EcHfy9(9)_Nd1f_XHZPX.Df.Kf_5yiv_EcHf3._Pgyc_ZKXMK.-3E1.N4C_5yiv_FDAPz_Q5Q5Au_Nd1f_YqKqEyS6_Nd1f_XIS09q7nI_zCtE8K_8wfx_I0rKqEy_Pgyc_ZLQ7K_s7zNqEtL_8wfx_I0tC4A592%260%3dzS9Rpa.4A7%26G9%3dWHfJa
https://ces.musvc3.net/e/t?q=0%3d1WCY9a%26o%3dX%26n%3dXAX6%26H%3d7d0b7%26R%3dhMwMs_KTzP_Vd_OQvS_Yf_KTzP_Ui0eL.lJg.FxPv66.KeM_uxSs_5CsMdQi6_uxSs_5C1WCY9a_uxSs_5CaLvBtL_uxSs_5C1_KTzP_UicC4sQuKd_OQvS_Y5UCAe_KTzP_U8Y0IdKt4oIa_KTzP_U8Y0UCY2-c9-X3_KTzP_U8Y04_uxSs_5b2co8(s)_KTzP_U8Y0U.4d.5b_uxSs_5b2cs._OQvS_Y5UCJ.-mBq.Mn0_uxSs_6CuMp_PoNu0e_KTzP_VgJaBoRp_KTzP_U9Rt8a4dF_pBdBxJ_rtVw_37hJaBo_OQvS_Y6NwJ_c4pMaBjK_rtVw_37jBn8u8l%267%3dpRsOfZ.n8w%26Fs%3dT8e4X
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